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Inside Sales
Ab sofort, Frankfurt
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Unser Kunde, eine wachstumsstarke unabhängige Vermögensverwaltung, sucht einen Account Executive,
der verantwortlich für die Zusammenarbeit mit den Außendienstmitarbeitern, für die zeitnahe
Kontaktierung von potenziellen Neukunden sowie für die Einschätzung der Bedürfnisse von Interessenten
mit hohem Nettovermögen ist.
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 Neukundenakquise: generierte hochwertige Kontakte anrufen und qualifizieren (Interesse und
Anlagevermögen)

 Potenziellen Neukunden die Anlagephilosophie und Methodik erklären

 Kategorisierung von Kunden nach Anlagestrategien

 Kommunikation mit dem Backoffice

 Vereinbarung von Gesprächsterminen für die Außendienstmitarbeitern
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 Vertriebserfahrung/Finanzdienstleistungshintergrund
 höfliches, geschäftsorientiertes mündliches und schriftliches Kommunikationsgeschick,

insbesondere am Telefon
 ausgeprägte Fähigkeiten im Bereich des Zuhörens und der Nachfragetechnik
 motivierte Person, die Lust hat viel Geld zu verdienen
 Drang, sich weiter entwickeln zu wollen
 arbeitet gerne mit Zielvereinbarungen im Wettbewerb mit Kollegen
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 Ein leistungsorientiertes Umfeld 
 Attraktive Karrierechancen und die Möglichkeit kurz- bis mittelfristig aufzusteigen
 Ein internationales Arbeitsumfeld
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Über eine erste Kontaktaufnahme freut sich unser
Business Partner Frank Dobner. Idealerweise senden Sie uns 
vorab Ihren aussagekräftigen CV per E-Mail.

Frank Dobner

Business Partner 

IHH International Head Hunters

Telefon +49-89-456944-0 

+49-173-8294829

frank.dobner@i-h-h.com

www.i-h-h.com
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IHH INTERNATIONAL HEAD HUNTERS
Management- und Personalberatungsgesellschaft mbH

Mondstr. 2-4
85622 Feldkirchen b. München

Telefon 089 456944-0
Telefax 089 456944-99

info@i-h-h.com
www.i-h-h.com

Registergericht München
HRB 107204

Geschäftsführung
Claus Schneider
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